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This article focuses on the hierarchical
relationships governing the local illicit
trading  nectworks in  terracotta
antiquitics m the region of Baniko.
in Mali. The level of authority and
social control at the heart of the
network lessens with each link in the
chain, as a result of the monopoly
and the fragmentation of knowledge.
The article demonstrates that the
social organisation of the network
corresponds to a hierarchical habitus
that ensures that the starus quo of the
dominant actors (urban antique
dealers, rural antique decalers and
intermediaries) is maintained through
the cconomic dependence of the
rural diggers, the monopoly of
information and control of the
network. Analysis of the first links in
the network shows that action by
rural intermediaries in the chain with
respect to the weak links in the chain
(the rural diggers) reproduces
‘micropolitics of power’ that are
modelled on the same strategies of
compartmentalisation of the local
links, as used by the dominant actors
on the rural intcrmediaries.

Par une approche empirique de I’illégalité a
travers ses usagers et des rapports
d’inegalite, je degage, dans cet article, le
fonctionnement des réseaux d’écoulement
de statuettes anciennes en terre cuite dans

la region du Baniko (Bougouni), au Mali,
a partir des premiers maillons de la chaine
marchande: les paysans-fouilleurs et les
intermediaires  ruraux. En  particulier,

j’essaye d’eclairer le lien entre information

¢t pouvoir en contexte illicite.

Mon but est de montrer, d’une part, que
Porganisation sociale de la filiére rurale
d’ecoulement des terres cuites anciennes
repond a un habitus hiérarchique apte a
assurer le maintien du status quo des
acteurs dominants (antiquaires urbains,
antiquaires  ruraux, intermédiaires) a
travers la dependance économique des
fournisseurs ruraux et le monopole des con-
naissances de la filicre. D’autre part, je
montrerar que, dans les limites de leurs
marges de manceuvre, ces maillons pre-
miers reproduisent des «micrologies de
pouvoir» (Foucault 1994) a I’égard des
elements faibles de la chaine calquées sur
les memes stratégies de cloisonnement rela-
tionnel que les acteurs ruraux subissent par
les acteurs dominants.

‘Patrons’, ‘parrains’ et ‘petits’: la
confiance sous contrainte du réseau
relationnel

Les donnees présentées dans cet article pro-
viennent du témoignage d’un intermédiaire
que j’appelerai Fatiékoro.' Fatiékoro a tra-
vaille dans I’écoulement des terres cuites
de 1965 a 1997. La richesse de son
temoignage reléve du fait que, entre 1970
et 1983, 1l a été, successivement, fouilleur,
cheft’ d’equipe, acquéreur et intermédiaire
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local, accedant ainsi & plusieurs maillons de
la chaine marchande rurale. Bien que les
activités d’ecoulement de Fatiékoro se
soient poursuivies a plein régime jusqu’a
1994, la plupart des faits mentionnés dans
cet article se sont déroulés entre la fin des
années 1970 et le milieu des années 1980.
[’organisation par reseaux constitue un
elément central des milieux marchands
illégaux.” A partir d’un noyau organisation-
nel, soude par des liens «densesy, tels les
liens de parente, se ramifient des contacts
base¢s sur des «liens faibles» (Granovetter
2000) a temps determiné, fonctionnels au
maintien et a la consohidation du réseau
‘dense’. L’agencement de ces liens ne suit
pas un développement constant et homo-
gene. Le maillage du réseau peut présenter
une densite intermittente, suivant les oppor-
tunites et 1’évolution des contacts et se
reveler par «grappes relationnelles» (Sciar-
rone 2000) plutot que par ‘groupes’
d’acteurs. Aussi bien dans les reseaux du
commerce d’objets anciens que dans
d’autres contextes de ‘groupes’ engages
dans des dynamiques de consommation
rapide des gains sans accumulation (Aot
money), tels que les chercheurs d’or
(Gratz 2004), de diamants (de Boeck
2001) ou de saphirs (Walsh 2003), ceux-ci
repondent au principe des «liens faibles»
en partageant des regles dans la contin-
gence de leur rapport économique, avant
de se dissoudre et de se recomposer dans
d’autres situations de contingence.

Marginalite et dependance des
maillons ruraux: systemes en ‘vases-
clos’ I

A T’instar des reseaux mafieux (Sciarrone
2000), le maillage relationnel des réseaux
d’écoulement des objets d’art sous-entend
des relations dyadiques de confiance et de
réciprocité, soient-elles libres ou sous influ-
ence. La gestion du réseau relationnel
d’¢coulement des objets archeologiques
s’insere dans le sillage des dynamiques de
prestige des logiques clientélistes (Grégoire
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et Labazee 1993, Warms 1994) et partage
avec ces dernicres les rapports duels de
redistribution des bénéfices et des sanctions
(Boone 1994). Par rapport aux reseaux rela-
tionnels de I’ «economie du bazan (Geertz
1978, Trager 1981), organisation clien-
teliste du marché de D’art répond a une
gestion hierarchisée des informations par
une élite d’acteurs tels les intermédiaires
régionaux et les ‘grands antiquaires’. Le
monopole des connaissances se traduit
ainsi par une economie des mots carac-
térisée par la fragmentation de [D'infor-
mation, ¢lément structurel du marche de
I’art (Steiner 1994, Panella 2002), a
travers des réseaux en ‘vases-clos’.
Comme dans un jeu de matriosques, les
maillons de la filiere sont ainsi inter-
dépendants mais pas 1ntercommunicants
afin que chaque maillon de la chaine
d’écoulement ne recoive par les acteurs
dominants respectifs que les informations

b

indispensables a son fonctionnement
interieut.

De méme, les hiérarchies s’etablissent a
partir de cercles de collaborateurs restreints.
Lorsque nous avons rencontré Fatiékoro, en
décembre 1999, a Bamako, dans le magasin
de I’antiquaire Komakodo, ce dernier nous
le présenta comme son jeune frere. Quel-
ques semaines plus tard, lorsque nous
rejoignimes Fatickoro a Fabula, il devint
clair qu’il n’avait aucun lien de parente
directe avec Komakodo mais qu’il était,
plutdt, son fournisseur de confiance pour
le Baniko, zone natale de Komakodo. A
I’exception d’un nombre restreint d’anti-
quaires pouvant se permettre de gerer plu-
sieurs territoires d’approvisionnement et
d’autorité, la plupart des ‘petits’ antiquatres
de la capitale, dont Komakodo, tissent leur
reseau relationnel et choisissent leurs rece-
leurs suivant une stratégie de proximité
orientée sur la territorialisation du controle
social.

Fati€koro a eté encourage a intégrer les
résecaux du commerce des terres cuites
anciennes par son beau-frere, déja insere
dans ce commerce depuis le début des
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annees 1960. Avant de s’investir dans la
fouille, Fatiékoro a été commergant de
«comprimes»  (drogues  synthétiques)
pendant douze ans. Le marché des
drogues  synthétiques provenant du
Nigena et du Libéria s’est réepandu dans
les régions méndionales du Mali au cours
des annees 1960. Appelées «nigeriay, «kol-
deran» ou «quatorze», ces drogues sont uti-
lis€es, jusqu’a aujourd’hui, comme ‘paye’
ou complément de salaire des paysans-
fouilleurs. Le reseau relationnel tissé par
Fatickoro au cours des années lui a permis
de beneficier d’un capital social de départ
pour le déemarrage de son activité d’inter-
mediaire. Lorsque Fatiékoro sollicite «ses
connaissances» pour la collecte d’objets,
il fait appel, en réalite, a bon nombre de
paysans qu’il ravitaillait en drogue.
Maints intermédiaires du Baniko se sont
reconvertis au commerce de terres cuites
anciennes apreés avoir exercé d’autres acti-
vités commerciales (petit commerce, com-
merce de tissus, commerce ambulant de
produits divers), grace a la disponibilité
financiére et a la connaissance des réseaux
de proximite d’achat-vente.

Fatickoro a démarré la recherche de
terres cuites en creusant des tumuli pierriers
dans les alentours de Fabula. Lorsqu’il
découvrait des terres cuites, son beau-frére
lui disait de les garder a la maison car un
intermédiaire, que j’appellerai Fanbukun,
viendrait les chercher. La rencontre avec
Fanbukuri, en contact avec les antiquaires
de Bamako, a €te decisive pour le change-
ment de cap de Fatiekoro. Dans une pre-
micre phase de son activité, il vendait, a
bas pnx, toutes ses trouvailles a cet
intermediaire.

[Fanbukuni] est venu me voir en disant
qu’il cherchait des terres cuites. On s’est
mis d’accord pour 4000 francs maliens
(FM). Jai reflechi, je ne gagnais pas
4000 FM avec les comprimés et j’ai
pense que la vente des terres cuites
m’aurait rapport¢ plus. Le lendemain,
nous sommes partis en pleine brousse
vers nos champs de culturce pour chercher

des objets. Par la suite, je suis parti seul et
j’al travaillé en suivant les conseils de
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mon beau-frécre. Jai commencé a
creuser, et ce jour-la j’ar découvert deux
té€tes en terre cuite. A mon retour, Fanbu-
kuri les a achetées a 6000 FM. Le lende-
main, je suis reparti et j’al trouve une
piece compléte, un personnage, que j’ai
vendu a Fanbukuri a 10.000 FM. Quel-
ques jours apres, un monsieur est venu
de I’Est et m’a apporté une piece de
qualite du village de K. Je lui ai
demandé ou il l’avait trouvée - une
picce compléte! 11 m’a répondu qu’elle
ctait dans le champ de quelqu’un.
C’¢tait une piéce de grande taille. Fanbu-
kuri est allé la vendre 2 Bamako et il est
retourne au village sur une Motobécane
Kamiko toute neuve. Le travail avec Fan-
bukuri s’est bien passé et par la suite j’ai
demandé a toutes mes connaissances
d’aller me chercher des terres cuites. Ils
sont tous partis, meme de vieilles per-
sonnes; la plupart de ces gens sont an
village mais en ce moment ils travaillent
le coton.”

Ce temoignage de Fatiékoro révéle deux
aspects saillants du rapport entre fouilleurs
et intermédiaires ruraux. Premiérement, la
gestion duelle et verticale des connais-
sances aboutit a I’enclavement relationnel
des acteurs ruraux (‘paysans-fouilleurs’,
intermediaires locaux, ‘petits antiquaires’)
par rapport aux voies d’acces aux réseaux
d’écoulement de la capitale. Deux-
iemement, il se dégage un premier niveau
d’inegalite entre les paysans-fouilleurs et
leur intermediaire, matérialisé par la crois--
sance exponentielle du prix de vente des
objets une fois ceux-ci acheminés dans les
circuits des acteurs urbains de la filiere.
Ces rapports d’inégalité se produisent a
travers une gestion continue des rapports de
confiance et de méfiance, inscrite dans ce
que 1’on pourrait definir un habitus
hierarchique. Par habitus, Pierre Bourdieu
con¢olt I’ensemble des usages historiques
désignant un systétme de dispositions
acquises, permanentes et génératrices régi
par une lex insita «nscrite dans le corps

par des histoires identiques, qui est la con-
dition non seulement de la concertation



des pratiques mais aussi des pratiques de
concertation» (Bourdieu 1979, pp. 89,
99). L’habitus hiérarchique sous-entend
ainsi 'intertorisation des rapports de
dépendance sociale et économique des
acteurs marginaux a travers des rapports
de confiance-obligée. Ceux-c1 déterminent
le cloisonnement spatial et informationnel
du fouilleur ou de la navette, qui élabore,
a son tour, des rapports de mefiance a
I’égard de ses référents dominants.

Dans le cas présent, le mécanisme
hiérarchique de 1'habitus se reproduit au
niveau des fournisseurs ruraux de terres
cuites. Vers la fin des années 1970, apres
avoir consolidé son réseau relationnel en
tant que fouilleur, Fatiékoro se detache de
la médiation de Fanbukurni et finance sa
propre equipe de fouille. Entre 1979 et
1983, a I’époque ou ’activité de Fati¢koro
était fleurissante, Komakodo, antiquaire
de référence de 1’équipe de Fatiekoro,
assurait a ses ouvriers la nourriture, 2000
FM par ouvnier et une somme de 25.000
FM pour toute ’équipe. A cela il ajoutait
des comprimés dont un flacon de «qua-
torze». Lorsque les comprimés eétaient
épuises, les fouilleurs envoyaient quel-
qu’un en chercher a nouveau aupres de

Fatiekoro.

A leur retour, [les fouilleurs] apportaient
tout ce qu’ils avaient trouvé [...] Les per-
sonnages ¢taient les plus nombreux; les
cavaliecrs avalent des lances et des
fleches; 1l y en avait qui ressemblaient a
des gendarmes, ou a des guerners avec
leurs carquois sur le dos. Il y avait aussi
des serpents, des tortues, des chevaux
ailes (kira ka yelen ka so: le cheval de
monture du prophete) et des personnages
avec des médailles.”

Au niveau rural, I’1solement des maillons
de la chaine determine des rapports de
dependance €conomique entre le fouilleur
¢t son intermédiaire rural. Dans le cas ou
les fouilleurs constituent une équipe geree
directement par I’'intermédiaire, ceux-ci lui
remettent toutes leurs trouvailles et atten-
dent que ce dernier les paye aprcs vente
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suivant un montant fixe qui ne depend pas
toujours du prix de chaque piece. Lorsque
Fatiékoro devient intermeédiaire, 1l reproduit
les mémes dynamiques de cloisonnement
qu’il avait subies en tant que fouilleur par
son referent, Fanbukurn. L’équipe de
fouille de Fatiékoro n’assiste pas a la
vente. Ce dernier se déplace seul a
Bamako, ou bien 1’acheteur de Bamako se
déplace chez lui pour une transaction a
huit clos. Ses fouilleurs se voient donc con-
traints d’accepter le montant proposé par
Fatiékoro sans avoir acces a ses référents
urbains; ce systéeme est d’autant plus
courant lorsque les fouilleurs sont des
‘étrangers’, soit ils ne sont pas onginaires
de Faboula, n1 de son arrondissement.
Fatiékoro pouvait payer a ses fournisseurs
une piece compléte a 25.000 FM pour la
revendre, sur place ou a Bamako, a
Kulumba ou a Komakodo, a 50.000 FM.
I1 pouvait également percevoir un pourcen-
tage sur les ventes des objets qui lui etaient
confiés par d’autres équipes de fouille ou
par des fouilleurs individuels qui ne dispo-
saient pas d’un réseau d’ecoulement per-
sonnel. Fatickoro pouvait vendre ’objet a
un deuxieme intermédiaire et remettre
I’argent a son fouilleur ou bien vendre la
picce directement a un antiquaire de
Bamako; dans ce cas, le fouilleur prelevait
une partie pour Jui. St ses ouvriers ne trou-
vaient rien, Fatiekoro se réservait un
‘crédit’ journalier sur les gains de la
vente. La rétribution des fouilleurs telle
que Fatiékoro la décrit est confirmee par
Nenekodo, un fournisseur de Fatiékoro
installé a Dajugubala, un village pres de
Faboula. Nenckodo a entamé son activité
de fouille en 1969 par I’intermediatre d’un
marchand de bois installé a Masagwe. Au
debut des années 1970, son oncle, engagé
dans D’écoulement de statuettes depuis
1967, lui demanda d’aller chercher des
objets dans les environs de Soron et
Fingwe. Les terres cuites que Nenekodo
déterrait des tumuli etaient vendues a
Fatiékoro entre 50.000 et 100.000 FM. Si
les trouvailles ne plaisaient pas a ce
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dernier, les deux fouilleurs s’accordaient
pour les proposer, ailleurs, au méme prix
et 1ls partageaient les gains.

En realité, la remise des pourcentages
de vente par I'intermédiaire releve d’une
sphere grise d’aléas et de calculs personnels
inaccessible aux fouilleurs, comparable aux
dynamiques d’écoulement dans la région
du Delta intérieur du Niger. Dans un
premier s¢enario, I’antiquaire, ou [’inter-
mediaire, a pris des engagements financiers
précedents qui le contraignent a temporiser
le payement des objets engagés par son
intermédiaire (achat de nouvelles piéces,
avance d’argent a de tierces personnes).
Ce demier est donc dans I'impossibilité
effective de payer, a son tour, ses fouilleurs.
Dans le sceénario le plus courant, 1’inter-
mediaire informe ses fouilleurs que (1) il
n’a pu ‘placer’ aucune piece, (2) qu’il a
di ceder les pieces a un prix inférieur a
celui prévu, (3) que I’antiquaire a prétendu
des pieces de meilleure qualité. Dans ce
cas, le fouilleur ne tire aucun profit de son
travail. De surcroit, en raison du systéme
en vases-clos qui le lie a ‘son’ inter-
mediaire, il est obligé de continuer de tra-
vailler jusqu’au jour ou son ‘patron’ lui
remette, en une seule tranche tout a fait
arbifraire, un pourcentage sur ses ventes
(Panella 2002).> Tout en admettant qu’un
foutlleur découvre une statuette que rap-
porte beaucoup a son chef d’équipe, il ne
recevrd pas un montant supérieur par
rapport a un co-€équipier qui aurait
decouvert des fragments sans valeur. Dans
ce cas, le montant de la paye est calculé
sur la base des heures de travail et non de

la qualité des piéces.®

Marginalite et dependance des
maillons urbains: systemes en ‘vases-

clos’ I

Le systeme des ‘vases-clos’ imposé par
Fatickoro a ses fouilleurs se reproduit
entre Fatickoro et les ‘patrons’ de Bamako
lors de ses déplacements dans la capitale.
En 1979, apres quelques démarches

infructueuses auprés de maints antiquaires,
Fatiekoro décida de s’adresser a Kulumba,
le premier antiquaire bamakois a se
deplacer en brousse pour acheter les trou-
vailles de Fatiékoro. La premiére trans-
action avec Kulumba se déroula dans un
hotel de Bamako: trois piéces complétes
de grandes dimensions vendues a |
million de francs maliens (FM). Malgré sa
‘fidelité’ a Komakodo, la vente des piéces
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a cet antiquaire n’a jamais rapporte a
Fatickoro plus d’un million de francs
maliens dont 10% était destiné a son
logeur en ville. Komakodo ne payait pas
avec regularité; il emportait les piéces et
donnait a Fatiékoro, de temps a autre,
25.000 ou 50.000 FM. Fatiékoro cite le
nom d’un troisieme antiquaire de Bamako
avec qui 1l a travaillé au début des années
1980. En ce moment, il se déplagait a
Bamako trois fois par mois. «Personne
d’autre n’a pu sortir tant de statuettes dans
cette zonew, affirme-t-il.

La plupart des transactions de Fatiékoro
se deroulent avec trois antiquaires de
Bamako. En réalité, chaque antiquaire
dispose d’un réseau de ‘navettes’ fixes qui
ne sont pas censees proposer leurs trou-
vailles a d’autres marchands, sauf si leur
acheteur de confiance refuse leur offre.
Cette option est, toutefois, dangereuse
pour I'intermeédiaire car, aprés son refus,
’antiquaire contacte les acheteurs poten-
tiels qui composent son réseau relationnel
afin qu’ils refusent, a leur tour, ’offre de
son intermediaire. Ceci est un moyen pour
contraindre ce dernier a 1’exclusivité et
revéler ’efficacité de I’action relationnelle
de |’antiquaire. Fatiékoro donne d’autres
elements éclairants au sujet des rapports
sous 1nfluence entre les intermédiaires
locaux et les antiquaires installés en ville:

Komakodo venait chez nous chercher des
terres cuites et des qu’il ammivait, je
prevenais mes connaissances que quel-
qu’un cherchait des terres cuites. Tous
ceux qui voulaient des terres cuites venai-
ent chez moi. Quand les fouilleurs
amenent les piéces, moi, je les vends



toutes a Komakodo. 1l peut passer deux
semaincs a Fabula; alors, tous les jeunes
partent en brousse chercher des terres
cuites. Komakodo emportic les terres
cuites a Bamako et puis ¢’est fini. 1l ne
nous informe pas, ou bien 1l prétend
qu’il n’a pas beaucoup gagne. Des fois,
il vient a Fabula ct nous donne 25.000 a
50.000 FCFA’, parfois, un peu plus,
pour dire que c’est tout ce qu’il a gagne.
Au cours de la méme période venait
aussi Kulumba. II achetait directement
sur place, en argent comptant. Mainte-
nant, ce qu’ils font des terres cuites a
Bamako, je ne le sais pas. Le problemec
est que si les gens viennent me confier
des piéces et moi je les donne a I’anti-
quaire et )’y ne gagne rien, cela peut com-
promettre mes rapports avec les fouilleurs
qui me font confiance. Moi, j’ai éte con-
traint de vendre ma moto pour rembour-
ser les gens qui m’avaient confi¢ des
objets. Quand les gens voient que tu ne
gagnes rien, personne ne te fait plus con-
fiance. Komakodo n’a pas éete correct. J ai
toujours éte le patron de [noms de trois
villages du Baniko]. Lorsque quelqu’un
trouvait une statuette, il venait me voir.
Le Chef d’arrondissement de [nom d’un
chef-lieu] et tout le monde venaient chez
mol.»

Fatickoro n’a jamais su le prix auquel
Kulumba vendait les pieces qu’il lui appor-
tait a ses acheteurs etrangers. Son
temoignage révele que, bien que chaque
maillon de la filiére ne soit pas au courant
des activités des autres maillons, 1’activite
de chaque unit¢ se repercute sur les
autres. Fatiekoro ne connait pas non plus
les dynamiques d’écoulement des terres
cuites qu’il vend a Kulumba ou a Koma-
kodo. Cependant, il voit les conséquences
de ces transactions, sur lesquelles 1l n’a
aucune maitrise, se repercuter sur Ses
relations avec son reseau de fournisseurs.
Ainsi, le caractere abstrait des referents de
pouvoir (grands antiquaires, collection-
neurs européens) et, par consequent, de
’ensemble de la filiere renforce 1’1solement
relationnel des fouilleurs tout en €tant un
¢lément de conditionnement a distance de

leurs frajectoires.
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Le prix: paroles de pouvoir

Le rapport entre antiquaires et ‘navettes’
répond a une gestion hierarchisée de la
parole. En milieu bamana et maninka, la
parole comporte un pouvolr d’action et
peut se traduire en punition, voire en mort
(Dieterlen 1981). Langage et pouvolr sont
étroitement liés a travers une dif-
férenciation sociale véhiculée par I’ainesse
et la détention des connaissances (Sindzin-
gre 1985). En milieu marchand, ces
mécanismes d’autorité se rteproduisent
dans un rapport de force ou I’ainesse est
déterminée par la disponibilit¢ financiere
et relationnelle & travers «une culture
matérielle du succes» (Rowlands 1996,
Banégas et Wamier 2001). Dans ces
economies des mots, ’'information sur le
prix est ainsi1 un vecteur puissant d’ostenta-
tion du pouvoir du reseau relationnel
(Roitman 2003). Ce premier témoignage
de Fatiékoro éclaircit la maitrise de la con-
struction de I’éveénement relationnel par les
antiquaires et le pouvoir de conditionne-
ment exercé sur la navette.

Kulumba a sorti la piece que je lui avait
vendue a 300.000 FM. 1l m’a dit que
quelqu’un lui avait propose 25 millions.
Parmi les trois pieces que je lui ai
vendues a 1 million, 1l y en avait une
cassée au milieu. Cette piece a €te restau-
rée par Kulumba et un acquéreur lui a
propos¢ 25 millions, qu’il a refuses. Je
lmi a1 demand¢ a combien voulait-1] la
vendre et il m’a répondu: a cinquante
millions, c¢’était un acquéreur europeen.
Kulumba a dit qu’il attendait un ami des
FEtats-Unis et qu’il voulait également lui
proposer la piece.

Dans une deuxieme occasion, Fatiékoro
proposa a [’un de ses trois antiquaires de
référence une statuette en bronze que ce
dernier acheta a 30.000 FM. Par la suite,
une connaissance rapporta a Fatickoro que
ce méme antiquaire avait vendu ce bronze
a 800.000 FM. «Cela m’a cause¢ une crise
de confiance envers les marchands de
Bamako» affirme Fatiékoro. A la suite de
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ces nouvelles, Fatiekoro retourne chez
Kulumba, son premier contact, et lu1 vend
toutes les picces qu’il détient, dont I’une a
300.000 FM. «Que de pieces completes,
tous des personnages». Le témoignage de
Fatiékoro montre d’une part que les aleas
de la confiance ont des conséquences sur
la rentabilit¢ economique des rapports
duels et orientent 1’intermédiaire vers des
nouveaux contacts ‘faibles’ (la vente de
toutes les pieces a Kulumba). En outre,
ces aléas redessinent les frontieres du con-
ditionnement et remettent en cause aussi
les liens ‘denses’ anciens (rapport de
Fatiékoro avec Komakodo).®

Les rapports de force degages a travers
Ja communication et la redistribution du
prix se reproduisent a toutes échelles de la
filiere. Dans les transactions des commer-
cants d’objets d’art, régis par des rapports
duels verticaux, le paysage de la transaction
s’égraine suivant une mise en scene rodée
de ’autorit¢ dans le but de pérenniser le
joug de la dépendance des ‘navettes’.
Autant le prix de revente a la clientele
etrangere relate par 1’antiquaire a la
navette doit €tre démesure pour alimenter
la representation du pedigree relationnel
aupres des fournisseurs; autant le prix
proposé a ces derniers doit étre ‘au rabais’
pour les forcer a la recherche d’objets de
qualité. Ainsi, d’une part, la navette est
poussée a une recherche permanente de per-
sonnages en terre cuite entiers; d’autre part,
etant donné le contexte d’exclusivité des
‘vases-clos’, elle est sous la crainte d’un
jugement negatif compromettant une
eventuelle demarche de vente du méme
objet aupres d’autres antiquaires et finit
par céder ses objets au prix impos¢ par
son ‘patron’. Les pieces de deuxieme
choix refusées par ’antiquaire sont dis-
cretement propos¢es par la navette a la
pléthore de ‘petits antiquaires’ de la ville,
hors du circuit d’influence de I’antiquaire
de référence. Entre-temps, ’antiquaire
aura eu le soin d’informer, en temps réel,
ses confreres de métier, en signalant le lot
refusé et faisant ainsi ‘terre briilee’ par

rapport a une éventuclle demarche de sa
navette aupres d’autres marchands. A
partir de ces €léments, I’on pourrait affirmer
que le pouvoir d’ostracisme social imbrique
dans la parole se reproduit dans la ‘sen-
tence’ livrée par P’antiquaire a travers la
determination du prix d’achat. La com-
munication du prix par les antiquaires con-
stitue ainsi un outil d’ostentation et de
territorialisation de ’autorité et un 1nstru-
ment de consolidation des rapports de
dépendance au sein de la filiere, comme
ces affirmations de Fatickoro semblent
confirmer:

Komakodo ¢tait incontournable car on est
du meme milieu, c’est difficile de propo-
ser la marchandise a quelqu’un d’autre.
Le probléme a Bamako est que s1 tu ne
tombes pas d’accord avec le premier
acquéreur, tous les autres toffriront
encore moins. Quand Komakodo fixe
son prix et tu refuses, tu ne pourras plus
vendre la piece ailleurs.

Coda

Fatiekoro date ses années de travail les plus
rentables entre 1968 et 1984. Les gains tirés
jusqu’au milieu des annees 1980 lui ont
permis de se marier ¢t d’investir dans
I’achat de betail. En 1984, au moment de
la réintegration de la devise malienne dans
le FCFA, la baisse des salaires, en synergie
avec lD'inflation, entraina une chute du
pouvoir d’achat de 50%.” En cette
période, la plupart des pieces que Fatiékoro
proposait aux antiquaires de Bamako restai-
ent invendues. [.a reintroduction du FCFA
nc fut pas, toutefois, la seule cause du
déclin des affaires de Fatiékoro. Une pre-
miere phase d’officialisation de la politique
de protection du patrimotne culturel malien,
entre 1976 et 1982,'% n’eut pas de con-
sequences directes sur les réseaux d’appro-
visionnement et d’acheminement des objets
archeologiques. La premiére véritable con-
traction des maillons d’ecoulement ruraux
se produisit, en 1983, a la suite de



’arrestation d’un célebre antiquaire malien,
plaque-tournante des circuits du marché
international de terres cuites anciennes.
Apres cet €veénement, aussi bien dans le
Delta interieur que dans les régions
meridionales, plusieurs antiquaires espa-
cerent leurs déplacements aupres de leurs
intermédiaires  locaux. Pour preuve,
Fatiekoro admet que, au cours de la deux-
leme moitié des années 1980, il était
oblige de se déplacer lui-méme pour propo-
ser ses trouvailles a Bamako. Cependant,
lorsque Fatiekoro dit que ses affaires ont
chute apres 1983, il veut, simplement, dire
que 1’écoulement des terres cuites ne con-
stituait plus sa premiére source de gain.
La destructuration d’aprés 1983 n’a pas
arrete les fouilles, elle n’a fait que rendre
les commandes de fouilles moins sys-
tematiques. En réalité, jusqu’au moment
de mon enquéte, I’activité d’écoulement et
d’itermédiation de Fatiékoro ne s’était
jamais interrompue.

Conclusion

A travers le cas des maillons d’écoulement
des terres cuites anciennes, j’ai esquissé
une description ‘par le bas’ des filiéres
locales du commerce de terres cuites
anciennes centrée sur les contraintes rela-
tionnelles qui canalisent les trajectoires
des acteurs ruraux. Dans [’aréne marchande
des rapports de confiance, les acteurs domi-
nants du reseau batissent un systéme
d’intermediation aboutissant 4 un rouage
de collecte-vente a prix imposé et, finale-
ment, a la pérennisation des rapports
hierarchiques a travers le monopole de
Pintermediation. Les rapports spéculaires
entre fouilleurs et intermédiaires locaux et
entre ces demiers et les antiquaires de
Bamako integrent ainsi des dynamiques
de violence symbolique encadrés dans une
matrice relationnelle relevant d’un habitus
hierarchique de gestion de 1’autorité.
Cependant, les dominés exercent, a leur
tour, des formes de coercition a travers ce
que Linda Green appelle des «micro-
economies de la différence» (Green 2004,
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p.- 320). L’interiorisation des rapports
hierarchiques n’empéche donc pas 1’essor
de trajectoires individuelles des cadets
soctaux qui geérent la contrainte de 1’auto-
rit¢, donnant ainsi lieu a des «micrologies
du pouvoir» (Foucault 1994) a partir de
marges, soient-elles minimes, de liberté.
En derniere instance, I’ habitus hiérarchique
de redistribution de la violence symbolique
ne fait que renforcer le pouvoir des acteurs
dominants a travers le cloisonnement de
I’information par les acteurs subalternes
eux-memes, déterminant, en derniére
mstance, le maintien du status quo
hierarchique de la filiere.
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Cnistiana Panella travaille au Département
d’Anthropologie Culturelle du Musée
royal de I’Afrique centrale. Depuis 1991,
clle etudie le marché international de 1’art
africain, en particulier, le trafic d’objets
archeologiques. En 2002, elle a soutenu
une these en Sciences Sociales : Les ferres
cuites de la discorde. Déterrement et
ecoulement des terres cuites anthropo-
morphes du Mali. Les réseaux locaux,
Leiden : CNWS. Actuellement, elle est en
train de rediger un ouvrage d’approfondis-
sement theéorique du commerce illicite
d’objets d’art et s’intéresse aux rep-
resentations politiques de 1’illégalité.

Notes

1. Les donnees présentées dans cet article ont
cte collectees lors d’une enquéte de terrain
financce, dans le cadre de mes recherches
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de thesc, par I’Université de Leiden et I'Uni-
versity College London. Cette enquéte a été
menée, en janvier-février 2000, dans la
region de Bougouni, par [’archéologue
Samou Camara et moi-méme. Je voudrais
remercier Samou Carnara pour sa présence
constante et vigile et pour les nombreux
risques personnels qu’il a assumés pendant
ce terrain de recherche. Pour assurer 1’anon-
ymat de nos collaborateurs, a I’exception du
nom de la capitale, Bamako, tous les noms,
aussi bien des informateurs que des lieux,
sont fictifs.

Pour un apercu de la définition et de la
theonsation du réseau en milieu illicite
voir Eilstrup-Sangiovanni et Jones 2008.
Les traductions des interviews du bama-
nankan vers le francais reviennent a
Samou Camara. e franc malien (FM)
remplaca le franc de la Communauté Finan-
ciere d’Afrique (FCFA) de 1962 a 1984 et
marqua, de facto, la sortic du Mali de
I’Union Economique Monétaire Quest Afri-
caine (UEMOA). Le FM, rallie dans un
premier temps au franc frangais (FF), subit
deux devaluations, en 1963 et en 1967. En
1984, la réintégration du pays dans la
UEMOA comporta le retour au FCFA.

Il s’agit, 1l est probable, d’amulettes.

Cette gestion biaisée de 1’information sur le
prix ne concerne pas, toutefois, seulement
les foullleurs. Dans le milieu du commerce
d’objets d’art abidjanais, it peut se produire
qu'un antiquaire avance de Pargent a son
fournisseur pour chercher des objets sculptés
en bois ‘en brousse’. Ce demier peut revenir
en pretendant n’avotr rien trouvé, aprés avoir
vendu, avec un surplus de bénéfice par
rapport a [’avance regue, les nouvelles
picces a d’autres antiquaires aupres desquels
1l n’est pas endette (Steiner 1994). Cepen-
dant, la marge de nsque financier pour I’anti-
quaire est moindre par rapport a la navette;
en oufre, béneficiant de son statut social,
I’antiquaire peut activer un réseau d’informa-
teurs qui verifient les propos et les contacts
de ses fournisseurs.

Bien que cette troisieme option soit cour-
ante, elle n’est pas exclusive. Les fouilleurs
de terres cuites anciennes de la région de
Mopti sont, souvent, payés en fonction de
la qualite de leurs trouvailles.

L’equivalent de 35 a 75 euros. Ce
temoignage de Fatiékoro se référe a la
periode 1984 -94,

Le decalage de prix a travers les différentes
cchelles de la filiére caractérise, d’ailleurs,
d’autres contextes de pillage d’antiquités.

10.

En Chine, un paysan de la région de
Sichuan regoit moins de 1% du prix payé en
ville par un acheteur étranger. Un objet
vendu a 100 dollars par le paysan peut
passer par plusieurs mtermédiaires avant
d’eétre vendu en province entre 1.500 et
2.000 dollars pour atteindre les 10.000
dollars a Hong Kong ou a Macao et les
50.000 dollars sur les marchés londonien ou
new-yorkais (Boylan 1995). D’autres cas
d’écoulement d’antiquités volées en Italie, en
Turquie et en Chine attestent que le
decouvreur des piéces ne regoit que 0,7 a
1,4% du pnx final de I’objet (Brodie 1998).
Les mémes dynamiques se sont produites
en 1994, lors de la dévaluation de 50% du
FCFA par rapport au FF.
A la suite du projet d’inventaires natio-
naux de biens culturels lance par
I’Unesco en 1973, en 1976 furent organi-
sées, a Bamako, les «Joumnées d’Etudes
sur les Musées au Mali». Au cours de
cette année, fut inauguré le Ministére de
la Jeunesse, des Sports, des Arts et de la
Culture, a Porigine, entre 1982 et 1984,
de maintes actions d’envergure de
repression du commerce  d’objets
archeologiques. En mars 1982 fut inau-
gur¢ le nouveau Musée national du Mali.
En juin 1982, a la suite d’un entretien
avec le Procureur de la République, le
Directeur du Musée national du Mali,
Claude Ardouin, proposa au Ministre de
la Jeunesse des Sports, des Arts et de la
Culture, N.I. Mariko, d’appliquer
I’Article 164 du Code Pénal, portant sur
’interdiction de violer des «tombeaux,
scpultures et inhumations» (Panella
2002). 11 en sutvit une circulaire officielle
d’'interdiction des fouilles de sites
archeologiques qui ouvrit la route a la loi
nationale n° 8540/AN-RM du 14 mai
1985 et au décret n° 275/PG-RM du 4
novembre 1985 reglementant la pro-
motion et la sauvegarde du patrimoine cul-
turel mahien. A ces mesures législatives
suivirent la loi n° 86-61/AN/RM du 26
juillet 1986, portant sur la réglementation
de la profession de négociant en biens cul-
turels et le décret n° 299-PG-RM du 19
septembre 1986 reglementant la prospec-
tion, la commercialisation et ’exportation
de biens culturels (C. Panella 1995, Les
terres cuites anthropomorphes dites «de
Djenne».  Perspectives d’éthique et
d’esthetique, Mémoire de DEA en His-
toire de I'Art, Université de Pars 1
Panthcon-Sorbonne, 146 p, inédit).
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